Reestruturacao de marcas registra crescimento

Deixar o cargo de presidente
de uma grande empresa para
empreender. O que parece ser
um ato arriscado se tornou
uma alavanca para o sucesso
no mundo dos negdcios para
o empresdrio Marcos Scalde-
lai. Contando apenas com sua
ampla experiéncia, ele resolveu
abrir a MHS Marketing & Sales
Consulting e focar nos pequenos
e médios negdcios.

Apbs perceber o potencial e
a demanda que esse mercado
necessitava, Scaldelai decidiu
se renovar no mercado apds 21
anos de sucesso como executivo
de grandes marcas como Ins-
tituto de Pesquisa e Mercado,
Nielsen, General Mills e Bertin.
“Eu tinha condigéo de ser dono
da minha prépria agenda. As

e médias e

| gorex
nao constroem a estratégia co-

mercial sélida que una Marke-
ting e Vendas, que formam o
coragao de qualquer empresa”,
afirma o empresario. No final de
margo de 2016, Marcos deixou a
presidéncia da Bombril e abriu
sua propria empresa.

AMHS Marketing & Consul-
ting, além de fornecer Projetos
Geradores de Crescimento para
pequenas e médias empresas
através de planos de estratégia
nas dreas de vendas e marketing,

bém oferece de
Design Thinking (C3 Innovation

Process), Arquitetura e Esséncia
de Marcas (como criar o link
emocional das marcas), Estra-
tégia de Comunicagao (como
definir o melhor Marketing Mix
para sua empresa) e Gestao Co-
mercial. Realiza palestras por
todo o pais com dois temas:
“99,9% néo ¢é 100%. Vocé pode
mais!” e “Vendedor Falcao: vi-
sao, velocidade e garra para ven-
cer”, ambas motivacionais e com
o objetivo de gerar atitudes de
lideranga e empreendedorismo.

Sucesso Instantineo

Apesar de pouco tempo no
mercado, a MHS Marketing &
Sales Consulting tem registrado
crescimento de forma rdpida: re-
aliza diversas palestras mensal-
mente e jd atua com projetos de
crescimento com marcas como
Lindéia Gourmet, Rodabril, Pe-
tbrilho, Prime Grill, Luminus
Life e a recémempresa conquis-
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Scaldelai, experiéncia a frente da Bombril como exemplo

cial para atendé-los”, ressalta
Scaldelai.

Aexpectativado empresrio
para esse ano é de que a empre-
sa conquiste ainda mais espago
e clientes. Também tem como
objetivo entrar no segmento de
Treinamentos online. Além da
empresa, Marcos também atua

tada, Safegroup.
“Minha especialidade ¢ pen-
sar fora da caixa, ajudando os

executivos a descobrirem as
oportunidades de desenvolvi-
mento de novos negdcios. Nao
olho para trds. S6 para frente.
Além disso, por conta do meu
reconhecimento frente aos
principais Varejos, Atacadistas
e Distribuidores no Brasil, fago
a abertura de vendas e monta-
gem da melhor equipe comer-

como presid do LIDE Rio
Preto, apresenta o programa de
empreendedorismo “Pra Frente
Sempre” da TV IG, e ¢é autor
de livros, como o langado no
final do ano de 2016, “Vende-
dor Falcao”, que entrou para
a lista dos mais vendidos jd na
primeirasemana de langamento.
“Q préximo jd estd com o tema
pronto!!!”, comenta Marcos Scal-

delai.

Case de sucesso

O experiente execulivo pas-
sou com destaque por grandes
companhias. Em 2010, ingres-
sou na Bombril como diretor de
marketing, e no ano de 2013, se
tornou presidente da companhia
com apenas 36 anos. Por conta
das ideias ousadas e inovado-
ras, conquistou varios titulos e
entrou para a lista da revista
Forbes como um dos executivos
jovens de maior destaque no
Brasil, além de também estar
na listagem dos “100 brasileiros
que fazem o Brasil brilhar”, ela-
borada pela Jovem Pan e o LIDE
em2014. “Nunca almejeio cargo

de presidente de uma empresa,
meu objetivo sempre foi fazer a
diferenga e ndo ser apenas mais
um”, explica Scaldelai.

O sucesso e reconhecimento
fezcom que o executivo langasse
oseu primeiro livro, “99,9% nao
€100%”, que narra a sua jomada
no mundo dos negdcios com
dicas para empreendedores e
profissionais. O livro rapida-
mente se tornou best-seller, ul-
trapassando a marca de 25 mil
exemplares.

Por conta do bom desem-
penho das vendas, Marcos foi
convidado para ministrar varias
palestras pelo Brasil e recebeu
o convite de uma das maiores
editoras do pais para escrever
sua segunda obra, “Vendedor
Falcdo. Visao, Velocidade e
Garra para vencer”, lancado
em outubro de 2016, e jd nos
primeiros 10 dias, o livro de ne-
gécios mais vendido do pais.
“Por atuar como executivo de
uma grande empresa, era pra-
ticamente impossivel conciliar
minha agenda e fazer todas as
palestras que eu era convidado”,
diz o empresario.

No final das palestras que
ele conseguia ministrar, do-
nos e executivos de pequenas
e médias empresas sempre o
abordavam para pedir apoio
em mentoria e consultoria de
marketing e vendas.



